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HARMONOGRAM SZKOLEŃ  
ROK AKADEMICKI 2020/2021
	Numer projektu
	POWR.03.05.00-00-Z207/17

	Tytuł projektu
	Zintegrowany Program Podnoszenia Kompetencji studentów i pracowników Katolickiego Uniwersytetu Lubelskiego Jana Pawła II


	Nazwa kursu
	„Techniki sprzedaży z elementami negocjacji”

	Numer grupy
	Grupa  2

	Planowana łączna liczba godzin kursu
	30 h

	Planowana 
liczba osób
	9 os. w grupie

	Miejsce realizacji kursu
(dokładny adres)
	Katolicki Uniwersytet Lubelski Jana Pawła II, al. Racławickie 14, 20-950 Lublin

	Termin kursu
	od
	21.04.2021
	do
	12.05.2021


	Dzień 
kursu
	Data realizacji kursu
	Miejsce realizacji kursu
	Godziny realizacji kursu
(od - do)
	Liczba godzin kursu
	Przedmiot/temat
	Wykładowca prowadzący szkolenie
(imię 
i nazwisko)

	1.
	21.04.2021

środa
	Zoom/Click Meeting
	13.00- 17.30
	6h
(1 h = 45min.)
	Techniki sprzedaży z elementami negocjacji
	Wacław Kisiel-Dorohinicki



	2.
	28.04.2021 

środa
	Zoom/Click Meeting
	13.00- 17.30
	6h
 (1 h = 45min.)
	Techniki sprzedaży z elementami negocjacji
	

	3.
	05.05.2021

środa
	Zoom/Click Meeting
	13.00- 17.30
	6h
 (1 h = 45min.)
	Techniki sprzedaży z elementami negocjacji
	

	4.
	10.05.2021 

poniedziałek
	Zoom/Click Meeting
	13.00- 17.30
	6h
 (1 h = 45min.)
	Techniki sprzedaży z elementami negocjacji
	

	5.
	12.05.2021

środa
	Zoom/Click Meeting
	13.00- 17.30
	6h
 (1 h = 45min.)
	Techniki sprzedaży z elementami negocjacji
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